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IMOB. PARANHOS
Apto. RES. CASCAVEL, Rua 
Francisco Bartinik, térreo, 03 
quartos e d+dependências, re-
formado com cozinha planejada, 
interfone, cerca elétrica, garagem 
coberta, R$ 250.000,00, poderá 
ficar locado.
45-99155-6699 Creci J07222
  CI-215493.

IMOBILIÁRIA LÍDER
Vende. Apto. NORTH CITY, Flo-
rais, 02 quartos, demais depen-
dências, garagem, aproxim. 50m². 
Prédio 04 andares, área de lazer 
com piscina, salão de festas, pra-
ça de jogos, quadras, playground. 
Entrega 2028, unidades a partir de 
R$ 235.000,00. Encaminhamos 
financiamento Caixa Econômica, 
subsídio Cohapar, Minha Casa 
Minha Vida. Imobiliária líder Cas-
cavel. CRECI J-08815. Fone: (45) 
99959-9979.  CI-215497.

VENDE-SE
Apartamento. Novo Recanto 
Canadá; suíte + 1 quarto e de-
mais dependências, sacada com 
churrasq., 1 ou 2 vagas de ga-
ragem. Prédio com 12 andares, 
mais de 2.000m² de área de lazer 
com piscina, academia, 2 salões, 
brinquedoteca, sala de jogos, es-
paço pet, espaço bike quiosques, 
vestiário, depósito, poço artesia-
no, aquecimento a gás. Entrega 
em 2026. Preço R$ 390.000,00. 
Financiamento Caixa. Fone: 
(45) 99959-9979.  CI-215498.

VENDE-SE TERRENO
No Jd. Tropical, 338m², na Rua 
Valdemar Bonn. Preço de oportu-
nidade R$ 480.000,00. Fone: (45) 
99959-9979.  CI-215499.

W. SERAFIM VENDE
Apart. no Centro, 11° andar com 
elevador, 3 quartos sendo 2 suítes, 
mais dependências, churrasquei-
ra na sacada com total de 350m², 
área total sendo 177m², área priva-
tiva por apenas R$ 1.550.000,00. 
Informações F:(45)9 9922-7904. 
Willian Serafim. CRECI19806f  
CI-215471.

W. SERAFIM VENDE
Vende apart. Universitário, 6° an-
dar com elevador, 2 quartos mais 
dependências churrasqueira na 
sacada com total de 61m² área to-
tal sendo 50m² área privativa por 
apenas R$ 250.000,00 maiores 
informações. F: (45) 99922-7904 
Willian Serafim CRECI 19806f
  CI-215472.

IMOBILIÁRIA LÍDER
Vende. Casa em Cascavel, PR. 
Bairro Santa Cruz, 03 dormitórios, 
01 banheiro, 02 vagas de garagem, 
área total de 114,37m², área útil 
83m². Imobiliária Líder Casca-
vel. CRECI J-08815. Fone: (45) 
99959-9979.  CI-215500.

VENDE-SE
Apartamento pronto para morar: 
(Contrato facilitado). Condomí-
nio com piscina. Oportunidade 
no  Forest Fit – Florais. Entrada de 
R$ 77 mil + saldo financiado (R$ 
96.748,22), sendo parcelas médias 
de R$ 560,00 (valores diminuem). 
Avaliado em R$ 245mil. Cond. 
R$350. Condomínio completís-
simo: piscina, quadra, quiosques, 
salão de festas, horta, playground, 
bicicletário, espaço pet, portaria 
e 1 vaga exclusiva. Localização 
próxima de; IFPR, escolas, merca-
dos e posto de saúde. Fone: (45) 
99959-9979.  CI-215501.

W. SERAFIM VENDE
Vende casa no Pioneiros Catari-
nense com 135m² de construção e 
terreno com 360m² por apenas R$ 
650.000,00. F:(45) 99922-7904 
Willian Serafim creci 19806f  CI-
215473.

W. SERAFIM VENDE
Vende casa no Jardim União com 
1 suíte 2 quartos mais dependên-
cias, com sobra de terreno por 
apenas R$ 330.000,00 F: (45) 
99922-7904 Willian serafim Creci 
19806f.  CI-215474.

W. SERAFIM VENDE
Vende sobrado no Maria Luí-
za próximo a av. Carlos Gomes 
terreno contendo 420m² sendo 
15m de frente com área cons-
truída de 400m² por apenas R$ 
1.400.000,00 maiores informações 
F: (45) 99922-7904 Willian Sera-
fim CRECI 19806f
  CI-215475.

W. SERAFIM VENDE
Sobrado no Alto Alegre, medindo 
100m², sendo de 3 quartos, 2 vagas 
para carros, ideal para moradia ou 
escritório, por apenas, R$ 550 mil. 
Contato (45) 9 9922-7904. Willian 
Serafim.  Creci 19806f  CI-215469.

W. SERAFIM VENDE
Vende sobrado no Tropical com 
aprox. 150m² de área construída, 
sendo 98m² averbado, suíte, 2 
quartos, vaga para 2 carros, alguns 
móveis planejados, ambientes 
climatizados, ótima localização, 
rua sem saída, por apenas R$ 
620.000,00. Agende sua visita, F: 
(45) 99922-7904 Willian Serafim 
CRECI 19806f.  CI-215476.

W. SERAFIN VENDE
Casa no Verona próximo ao uni-
versitário, com 1 suíte, 2 quartos, 
edícula e lavanderia no fundo, o 
lote corredor de passagem ao lado 
da casa como acesso. A casa fica 
na região do Universitário, Pado-
vani, Verona, disponível por ape-
nas R$ 450.000,00. Contato (45) 9 
9922-7 904. Willian serafim. Creci 
19806f  CI-215467.

W. SERAFIM VENDE
Vende imóvel (industrial, comer-
cial) frente BR 277 com aprox. 
15m de testada para a mesma, área 
total de aprox. 1.050m² contendo 
um barracão de aprox. 270m², 
ótima localização por apenas R$ 
1,200.000,00. F: (45) 99922-7904  
Willian Serafim CRECI 19806f.  
CI-215470.

IMOB. PARANHOS
Vende lote com 360m² no Bras-
madeira, Rua Rio Bonito. R$ 
360.000,00. F: (45) 99155-6699 
CRECI J07222.  CI-215488.

IMOB. PARANHOS
Vende lote com 455m² (13x35) 
no Cancelli, Rua Alcir da Motta, 
murado (preservação permanen-
te). R$ 300.000,00. F: (45) 99155-
6699 CRECI J07222.  CI-215489.

IMOB. PARANHOS
Vende Lote com 1050m² (25x42) 
na região Central, Rua Vitória,770. 
R$ 2.550.000,00. F: (45) 99155-
6699 CRECI J07222.  CI-215491.

IMOB. PARANHOS
Vende Área com 4.633m² no 14 de 
Novembro, frente para a Rua Sou-
za Naves Sul, a 300m da Petrocon, 
ao lado da Metalúrgica Turmina, 
R$ 2.200,000,00. F: (45) 99155-
6699 CRECI J07222.  CI-215492.

IMOB. PARANHOS
Vende lote com 962m² (17,50x55) 
no Country, Rua Rio Grande do 
Norte, entre as Ruas 13 de Maio 
e Tiradentes. R$ 2.000.000,00. 
Aceita carros e parcelamento. F: 
(45) 99155-6699 CRECI J07222.  
CI-215490.

W. SERAFIM VENDE
Área industrial ou comercial de 
21.000m² por apenas R$ 180,00 
m². Informações (45)9 9922-7904 
Willian Serafim. CRECI 19806f  
CI-215477.

W. SERAFIM VENDE
Terreno no Alto Alegre, medindo 
13x40 totalizando 520m² acima 
do nível da rua por apenas R$ 
650.000,00. Informações (45)9 
9922-7904 Willian serafim Creci 
19806F  CI-215478.

W. SERAFIM VENDE
Imóvel comercial na região do Ato 
Alegre, terreno com área de 360m² 
e área construída de 300m² por 
apenas R$ 1.300.000,00. Infor-
mações (45)9 9922-7904 Willian 
serafim. Creci 19806F;  CI-215479.

W. SERAFIM VENDE
Terreno no condomínio Paysa-
ge Felicita, medindo 10x20 to-
talizando 200m², por apenas R$ 
340.000,00. Informações (45)9 
9922-7904 Willian serafim. Creci 
19806F;  CI-215480.

W. SERAFIM VENDE
Vende terreno no Bairro Siena 
medindo 10x20 plano com fren-
te sol nascente por apenas R$ 
235.000.00 Para maiores infor-
maçõe F:(45) 99922-7904 Willian 
Serafim CRECI 19806f  CI-215481.

W. SERAFIM VENDE
Vende fazenda de 330 alq. prox. 
Cascavel com 70 alq. mec. com 
estrutura para pecuária pronta, 
sendo piquetes, barracões,reser-
vatórios de água, casas por apenas 
1.200 sacas de soja por alq. F: (45) 
99922-7904 Creci 19806f  CI-215482.

W. SERAFIM VENDE
Vende terreno com 200m² em con-
domínio fechado, localizado em 
Cascavel-PR, acesso pelo prolon-
gamento da avenida Barão do Rio 
Branco, próximo ao Ceasa, sendo 
uma das regiões que mais cresce, 
o condomínio conta com portaria, 
salão de festas, estacionamento 
para visitantes, cerca elétrica, li-
berado para construção, com vá-
rias casas já em andamento, ótima 
opção para investimento ou para 
construção de seu lar, com uma 
linda vista da cidade, por apenas 
R$ 220.000,00. F: (45) 99922-
7904 Willlian Serafim. CRECI 
19806f.  CI-215483.

W. SERAFIM VENDE
Vende chácara de 2 alq. sendo área 
de pastagem excelente para sua 
futura Casa de Campo por apenas 
R$ 700.000,00, aceita troca até 
60% do valor. F: (45) 99922-7904 
Willian Serafim CRECI 19806f.  
CI-215484.

W. SERAFIM VENDE
Vende chácara de 20.000m² prox. 
Carlos Gomes, sentido Rio da Paz, 
sem benfeitorias, com rio no fun-
do, sendo uma área plana mecani-
zada e com uma reserva de mata 
nativa por apenas R$ 950.000,00. 
F: (45) 99922-7904. Willian Sera-
fim CRECI 19806f  CI-215485.

W. SERAFIM VENDE
Vende fazenda de 50 alq. com 
aprox. 10 alq. mec. em Santa Te-
reza, bem localizada, por apenas 
45.000 sc de soja, podendo ser 
negociado, entrada mais 3 anos. F: 
(45)  99922-7904 Willian Serafim 
CRECI 19806f.  CI-215486.

W. SERAFIM VENDE
Fazenda de aproximadamente 
65alq. Localizada a menos de 60 
km do Centro de Cascavel  para 
pastagem por apenas 100 mil o 
alq. Contato.(45) 9 9922-7904. 
Willian Serafim. Creci 19806f  CI-
215468.
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Utilidade Pública
SÚMULA DE RECEBIMENTO DA LICENÇA

AMBIENTAL SIMPLIFICADA

DANI IND DE MADEIRAS LTDA, CNPJ: 
43.558.312/.0001-28 torna público que recebeu da 
Secretaria Municipal do Meio Ambiente de Casca-
vel/PR, a Licença Ambiental Simplificada para Ser-
rarias com desdobramento de madeira em bruto, a 
ser implantada na Rod. BR 369, bairro Cataratas – 
s/n° – Barracão 02, CEP 85.818-640, Cascavel – PR.

SÚMULA DE REQUERIMENTO DE 
RENOVAÇÃO DA LICENÇA AMBIENTAL  

SIMPLIFICADA
DANI IND DE MADEIRAS LTDA, CNPJ: 
43.558.312/.0001-28 torna público que irá requerer à Se-
cretaria Municipal do Meio Ambiente de Cascavel/PR, a 
Renovação da Licença Ambiental Simplificada para Ser-
rarias com desdobramento de madeira em bruto, a ser im-
plantada na Rod. BR 369, bairro Cataratas – s/n° – Bar-
racão 02, CEP 85.818-640, Cascavel – PR.
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Problemas mecânicos lideram paradas 
inesperadas durante viagens de férias

Viajar de carro no fim do ano 
é um hábito recorrente no Brasil, 
impulsionado, principalmente, 
pelo recesso escolar, festas fami-
liares e turismo interno, e ocorre 
em um momento em que as rodo-
vias entram na fase mais carre-
gada do calendário. 

Anualmente, as concessioná-
rias que administram os principais 
corredores projetam aumento 
expressivo de fluxo durante 
o período de festas. Em 2024, 
somente entre 20 de dezembro e 
5 de janeiro, 3,14 milhões de veí-
culos trafegaram no trecho de con-
cessão da Arteris Régis Bittencourt, 
segundo levantamento. Já na Arte-
ris Litoral Sul, o volume foi de 4,9 
milhões de veículos no período.

Nesse ambiente de tráfego 
intenso, somado a viagens mais 
longas, carros carregados e tem-
peraturas elevadas, a margem de 
tolerância mecânica diminui e a 
manutenção preventiva passa a 
ter papel ainda mais importante 
para reduzir a chance de pane e 
de incidentes no caminho.

PRINCIPAL PROBLEMA
Ainda de acordo com os dados 

da Arteris, durante o período de 
festas, em 2024, no trecho Régis 
Bittencourt foram prestados 3.684 
atendimentos, sendo 3.035 relacio-
nados a problemas mecânicos nos 
veículos, o que equivale a cerca 
82% desses atendimentos. Já no 
trecho Litoral Sul, a concessioná-
ria prestou 4.968 atendimentos, 
sendo 4.254 relacionados a proble-
mas mecânicos nos veículos, equi-
valente a cerca de 86% do total.

Esses números mostram que 
a principal causa de interrupção 
involuntária em viagem não é o 
acidente, mas a falha do próprio 

veículo, quase sempre ligada a 
itens de desgaste previsível. Em um 
ambiente em que a pane mecânica 
lidera as ocorrências, torna-se evi-
dente que uma parcela relevante 
dessas paradas teria sido evitada 
com inspeções e trocas programa-
das antes da saída.

FROTA ENVELHECIDA
Além do aumento de fluxo nas 

rodovias, outros pontos importan-
tes são observados com relação 
às viagens de final de ano, como 
a idade média dos veículos em cir-
culação. Um estudo do Sindipe-
ças indica que, em 2024, a idade 
média dos veículos chegou a 10 
anos e 11 meses, com automóveis 
ultrapassando 11 anos em média, 
além da expansão do contingente 
de veículos acima de 16 anos na 
frota circulante. 

Em uma frota envelhecida, o 
fator tempo pesa tanto quanto 
a quilometragem, pois correias, 
mangueiras, vedadores, compo-
nentes elétricos e fluidos degra-
dam por envelhecimento químico 
e térmico mesmo com rodagem 
anual baixa. Por isso, a revisão 
pré-viagem não se limita a veícu-
los “problemáticos”. Ela responde 
a um cenário estrutural em que 
grande parte dos carros circula 
em faixa etária que exige disciplina 
maior de manutenção.

O padrão de falhas em feria-
dos tem causas mapeadas, com 
destaque para pneus com des-
gaste próximo do limite ou cali-
bragem inadequada, sistemas de 
freio sem revisão recente, supe-
raquecimento decorrente de pro-
blemas no arrefecimento, bate-
rias no fim da vida útil e falhas 
associadas à lubrificação.

De um modo geral, no dia a 

Faça o checklist de manutenção
Na prática, o que evita a maior 

parte das panes é um conjunto 
de checagens simples, embora 
negligenciado com frequência. A 
inspeção deve começar pelo óleo 
e pelo filtro, conferindo prazo, 
nível e ausência de vazamentos. 
Em seguida, o sistema de arre-
fecimento precisa ser verificado 
quanto ao nível, à proporção cor-
reta de aditivo e à integridade de 
mangueiras e radiador, ponto sen-
sível no verão. 

Os freios merecem avaliação 
do desgaste de pastilhas e discos 
e do estado do fluido, que absorve 
umidade ao longo do tempo e 
perde eficiência térmica. Os pneus 
e estepe devem ser checados com 
atenção ao desgaste da banda, 
inclusive pelos indicadores TWI, à 

presença de rachaduras laterais, 
à pressão adequada para o peso 
transportado e ao alinhamento ou 
balanceamento. 

O checklist se completa com 
teste de bateria e alternador, 
revisão de iluminação completa 
e verificação dos limpadores, já 
que chuva de verão e trechos 
noturnos tornam visibilidade e 
sinalização fundamentais para 
a segurança. A recomendação é 
fazer a revisão com antecedên-
cia mínima de uma semana, 
de modo que eventuais trocas 
detectadas não precisem ser 
feitas às pressas.

Os dados de estrada, o per-
fil da frota e o comportamento 
típico de viagem no fim do 
ano apontam que as rodovias 

registram grande volume de 
panes mecânicas que seguem 
padrões repetitivos e, portanto, 
evitáveis. A frota brasileira enve-
lhecida amplia o custo de igno-
rar prazos porque componentes 
já estão sujeitos a desgaste por 
tempo. O uso intensivo das férias, 
com longas distâncias, calor, veí-
culo carregado e tráfego denso, 
eleva a exigência sobre sistemas 
dependentes de manutenção em 
dia, como lubrificação, arrefeci-
mento, pneus e freios. 

Nesse contexto, a revisão pré-
-viagem funciona como medida 
prática para reduzir paradas invo-
luntárias, evitar panes em trechos 
críticos e diminuir custos que sur-
gem quando o problema aparece 
longe de casa.

dia urbano, o motorista consegue 
conviver por algum tempo com 
ruídos ocasionais, leve vibra-
ção, consumo um pouco maior 
de óleo ou alertas intermitentes 
no painel. Há mais oportunida-
des para parar, reavaliar o carro 
e retomar o trajeto. Em viagens 
longas, essa folga desaparece. 
Um automóvel que passa horas 
em temperatura elevada, carre-
gado e com rotações constantes 
entra em condição de uso severo, 
sobretudo em descidas de serra, 
com maior demanda térmica 
sobre o motor, esforço adicional 
sobre pneus e freios e consumo 
elétrico mais alto, especialmente 
pelo uso contínuo de ar-condicio-
nado, faróis e carregadores.

IMPORTÂNCIA DA 
LUBRIFICAÇÃO

No caso da lubrificação, o risco 

ganha peso porque o óleo é res-
ponsável por reduzir atrito, auxi-
liar no controle térmico e manter 
contaminantes em suspensão 
dentro do motor. Em estrada, o 
propulsor trabalha de forma con-
tínua e sob carga relativamente 
alta. Isso acelera a oxidação do 
óleo e o consumo natural, sobre-
tudo quando o produto já está no 
limite de troca ou fora da especi-
ficação recomendada no manual. 
Óleo envelhecido perde aditivos, 
altera a viscosidade operacional e 
circula com menor capacidade de 
formar película protetora. 

O resultado é o aumento de 
atrito interno, elevação de tem-
peratura e desgaste acelerado. 
Se o nível também está baixo, a 
perda de pressão pode ocorrer 
em momentos de maior exigência, 
como subidas longas, ultrapassa-
gens ou congestionamentos sob 

calor intenso, e esse tipo de falha 
costuma ter consequências graves, 
indo de danos em componentes 
internos até travamento do motor. 

A orientação técnica mais 
importante é respeitar o inter-
valo por tempo e por quilometra-
gem, considerando o que ocorrer 
primeiro, e usar a viscosidade e a 
norma indicadas pelo fabricante, 
uma vez que o motor foi proje-
tado para operar com aquele con-
junto de propriedades.

DIVULGAÇÃO
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