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BMW 32 0I 2012

Preta, gasolina, 70 mil km, interior 
em couro caramelo, 4 pneus 
Goodyear novos, luxuosa, completa, 
higienizada e espelhada. Impecável. 
R$ 72.000,00. F: (45) 99988-3377.  
CI-210683.

JEEP COMPASS LIMITED
2.0, 16V 4x2, 2018, preto, flex, 
automático, luxuoso, completo, 
higienizado, espelhado, impecável. 
R$ 130.000,00. F: (45) 99988-3377.
  CI-210682.

MERCEDES C200
Avantgarde 1.8 16V, 184 cv, 2011, 
prata, 4 pneus Goodyear novos, 
luxuosa, completa, higienizada e 
espelhada. Impecável. R$ 73.000,00. 
F: (45) 99988-3377.  CI-210684.

VERSA 1.6 SV FLEX
2016, prata, 47 mil Km, 4 pneus 
novos, completo, higienizado e 
espelhado. Impecável. R$ 48.000,00. 
F: (45) 99988-3377.  CI-210690.

CAPTIVA SPORT
16V, 185cv, 2010, prata, bancos 
em couro, luxuosa, completa, 
higienizada e espelhada. Impecável. 
R$ 40.000,00. F: (45) 99988-3377.  
CI-210689.

CAPTIVA SPORT 2.4
16V, 185cv, 2014, azul, bancos 
em couro, luxuosa, completa, 
higienizada e espelhada. Impecável. 
R$ 59.000,00. F: (45) 99988-3377.  
CI-210687.

OMEGA CD 3.6
V6, 24V, 255cv, 2005, prata, luxuoso, 
completo, higienizado e espelhado. 
Impecável. R$ 30.000,00. F: (45) 
99988-3377.  CI-210686.

OMEGA CD 3.6 BLINDAD
Blindado, 2005, prata, luxuoso, 
completo, higienizado, espelhado, 
impecável. R$ 30.000,00. F: (45) 
99988-3377.  CI-210688.

OMEGA FITTIPALDI 3.6
V6, 24V, 258cv, blindado, 2008, 
preto, gasolina, luxuoso, completo, 
higienizado e espelhado. Impecável. 
R$ 40.000,00. F: (45) 99988-3377.  
CI-210685.

RANGER XLS 2.2 4X4
2018, prata, diesel, cabine dupla, 
automática, capota marítima, protetor 
de caçamba, engate removível, 
som, pneus novos, higienizada e 
espelhada. Impecável. R$ 185.000,00 
F: (45) 99988-3377.  CI-210681.

W. SERAFIM VENDE
Vende apart. No Universitario, 6° 
andar com elevador, 2 quartos mais 
dependências churrasqueira na 
sacada com total de 61m² área total 
sendo 50m² área privativa por apenas 
235 mil maiores informações 9 9922-
7904 Willian Serafim CRECI 19806f
  CI-210660.

W. SERAFIM VENDE
Vende apart. no São Cristóvão, 
com 2 quartos, mais dependências, 
churrasqueira na sacada, com total 
de 71m² área total, sendo 58m² área 
privativa por apenas 195 mil. F: (45) 
99922-7904 Willian Serafim CRECI 
19806f.  CI-210669.

W. SERAFIM VENDE
Vende sobrado no Maria Luiza 
proximo a av. Carlos Gomes terreno 
contendo 420m² sendo 15m de frente 
com área construida de 400m² por 
apenas R$ 1.400.000,00 maiores 
informações 9 9922-7904 Willian 
Serafim CRECI 19806f
  CI-210659.

W. SERAFIM VENDE
Vende sobrado no Country, com 
124m² de construção sendo em 
condomínio, 1 suÍte, 2 quartos 
mais dependências. Próximo a Rua 
Manaus, fácil acesso ao centro e 
saídas para rodovias. Por apenas 550 
mil. Willian Serafim CRECI 19806f.
  CI-210662.

W. SERAFIM VENDE
Vende ou troca casa no Santo 
Onofre com 70m², 3 quartos, mais 
dependências, terreno de esquina 
medindo 15x15 sol da manha, por 
apenas 350 mil, aceita TROCA como 
parte de pagamento, preferência 
terreno. F: (45)  99922-7904 Willian 
Serafim CRECI 19806f.  CI-210673.

W. SERAFIM VENDE
Vende casa no Santa Cruz, 
localizado próximo a Tito Muffato, 
terreno medindo 6,5 x 45 com área 
construída de aprox. 170m² sendo, 
suíte, 2 quartos mais dependências 
com moveis planejados, pé direito 
alto, sobra de terreno, garagem 
coberta. Por apenas890 mil (estuda 
propostas). F: (45)99922-7904 Willian 
Serafim CRECI 19806f  CI-210663.

W. SERAFIM VENDE
Vende sobrado no Tropical com aprox. 
150m² de área construída, sendo 
98m² averbado, suíte, 2 quartos, 
vaga para 2 carros, alguns móveis 
planejados, ambientes climatizados, 
ótima localização, rua sem saída, por 
apenas 620 mil. Agende sua visita, 
F: (45) 99922-7904 Willian Serafim 
CRECI 19806f.  CI-210671.

W. SERAFIM VENDE
Vende imóvel (industrial, comercial) 
frente BR 277 com aprox. 15m de 
testada para a mesma, área total de 
aprox. 1.050m² contendo um barracão 
de aprox. 270m², ótima localização 
por apenas R$ 1,200.000,00. F: (45) 
99922-7904  Willian Serafim CRECI 
19806f.  CI-210672.

IMOBILIÁRIA PARANHOS
Vende lote com 360m² no 
Brasmadeira, Rua Rio Bonito. R$ 
190.000,00. F: (45) 99155-6699 
CRECI J07222.  CI-210680.

IMOBILIÁRIA PARANHOS
Vende Lote com 1050m² (25x42) na 
região central, Rua Vitória, 770. R$ 
2.290.000,00. F: (45) 99155-6699 
CRECI J07222.  CI-210676.

IMOBILIÁRIA PARANHOS
Vende lote com 455m² (13x35) 
no Cancelli, Rua Alcir da Motta, 
murado (preservação permanente). 
R$ 249.000,00. F: (45) 99155-6699 
CRECI J07222.  CI-210678.

IMOBILIÁRIA PARANHOS
Vende Área com 4.633m² no 14 de 
Novembro, frente para a Rua Souza 
Naves Sul, a 300m da Petrocon, ao 
lado da Metalúrgica Turmina, R$ 
2.200,000,00. F: (45) 99155-6699 
CRECI J07222.  CI-210675.

IMOBILIÁRIA PARANHOS
Vende lote com 270m² (10X27) no 
Santo Onofre, Rua Tupinambás, 
divisa com o Santa Cruz, (preservação 
permanente). R$ 130.000,00. F: (45) 
99155-6699 CRECI J07222.  CI-210679.

IMOBILIÁRIA PARANHOS
Vende lote com 962m² (17,50x55) 
no Country, Rua Rio Grande do 
Norte, entre as Ruas 13 de Maio e 
Tiradentes. R$ 2.000.000,00. Aceita 
carros e parcelamento. F: (45) 99155-
6699 CRECI J07222.  CI-210677.

W. SERAFIM VENDE
Vende terreno no siena medindo 
10x20 plano com frente sol nascente 
por apenas R$ 235.000. Para maiores 
informações 9 9922-7904 Willian 
Serafim CRECI 19806f  CI-210667.

W. SERAFIM VENDE
vende fazenda de 330 alq. prox. 
cascavel com 70 alq. mec. com 
extrutura para pecuaria pronta sendo 
piquetes barrações reservatorios de 
agua casas por apenas 1.200 sacas 
de soja por alq. Creci 19806f  CI-210657.

W. SERAFIM VENDE
Vende terreno com 200m² em 
condomínio fechado, localizado 
em Cascavel-PR, acesso pelo 
prolongamento da avenida Barão do 
Rio Branco, próximo ao Ceasa, sendo 
uma das regiões que mais cresce, 
o condomínio conta com portaria, 
salão de festas, estacionamento para 
visitantes, cerca elétrica, liberado 
para construção, com várias casas 
já em andamento, ótima opção para 
investimento ou para construção 
de seu lar, com uma linda vista da 
cidade, por apenas 180 mil.  CI-210674.

W. SERAFIM VENDE
Vende área com 12 alq. em Santa 
Tereza do Oeste com 9 alq. mec. por 
apenas 2.100sc o alq. F:  (45) 99922-
7904  Willian Serafim  CRECI 19806f  
CI-210661.

W. SERAFIM VENDE
Vende sitio de 15 alq. na Estrada rio 
da Paz com aprox. 12 alq. mec. por 
R$ 4.800.000 o alq. Para maiores 
informações 9 9922-7904 Willian 
Serafim CRECI 19806f
  CI-210664.

W. SERAFIM VENDE
Vende chácara em Cascavel a aprox. 
3 km da BR 277, ótima localização 
com casa de alvenaria, casa de 
madeira, reserva de mata nativa, 
apenas 2.500 sc. de soja por alq. 
F: (45) 99922-7904 Willian Serafim 
CRECI 19806f.  CI-210656.

W. SERAFIM VENDE
Vende chácara de 2 alq. sendo área 
de pastagem excelente para sua 
futura CASA DE CAMPO por apenas 
700 mil, aceita troca até 60% do valor. 
F: (45) 99922-7904 Willian Serafim 
CRECI 19806f.  CI-210658.

W. SERAFIM VENDE
vende chácara de 20.000m² prox. 
Carlos Gomes, sentido Rio da Paz, 
sem benfeitorias, com rio no fundo, 
sendo uma área plana mecanizada 
e com uma reserva de mata nativa 
por apenas R$ 950mil. F: (45) 99922-
7904. Willian Serafim CRECI 19806f  
CI-210655.

W. SERAFIM VENDE
Vende sitio de 10 alq. proximo PR 
180, com aprox. 7 alq. mec. por 
apenas R$ 360.000 o alq. Para 
maiores informações 9 9922-7904 
Willian Serafim CRECI 19806f  CI-210665.

W. SERAFIM VENDE
Vende fazenda de 50 alq. com aprox. 
10 alq. mec. em Santa Tereza, bem 
localizada, por apenas 45.000 sc de 
soja, podendo ser negociado, entrada 
mais 3 anos. F: (45)  99922-7904 
Willian Serafim CRECI 19806f.  CI-
210668.

W. SERAFIM VENDE
Vende chácara com área de 5.000m² 
com matricula individual, sendo aprox. 
3 km do asfalto, ótima para moradia 
ou lazer, estrada boa, topografia com 
leve declive, por apenas 750 mil. 
F: (45) 99922-7904 Willian Serafim 
CRECI 19806f.  CI-210666.

W. SERAFIM VENDE
Vende chácara de 6,5 alq. com aprox. 
4,5 alq. mec. em Cascavel, próximo 
do asfalto, excelente localização, bom 
de água. Por apenas 3.500 sacas 
de soja por alq. sendo um total de 
22.750 sacas, forma de pagamento 
entrada de 50% mais 1 ano. F: (45) 
999227904 Willian Serafim CRECI 
19806f.  CI-210670.

Utilidade Pública

Edição 14.324

SÚMULA DE REQUERIMENTO DE LICENÇA 
PRÉVIA DE AMPLIAÇÃO

BIOPAR PRODUTOS BIOLÓGICOS DO PARANÁ LTDA, CNPJ 

42.167.980/0001-61 torna público que irá solicitar ao Instituto Água 

e Terra, a Licença Prévia de Ampliação - LP-A, para Fabricação de 

Adubos, Fertilizantes e defensivos agrícolas a ser implantada na ÁREA 

RURAL LINHA CACA E PESCA, S/N no município de TOLEDO/PR.
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Título de pagamento único Filantropia Premiável, Icatu Capitalização S/A, CNPJ 
74.267.170/0001-73. Ao contratar, consulte as Condições Gerais e as características 
essen- ciais. É proibida a venda para maiores de 16 anos. Após a realização do sorteio, 
do término do prazo de vigência ou do cancelamento do seu Título de Capitalização, seu 
prêmio estará disponível para pagamento peço prazo prescricional de 5 anos. O valor de 
resgate deste título será revertido para o HOSPITAL DO CÂNCER UOPECCAN, entidade 
beneficente de assistência social, certificada nos termos da regulamentação vigente, caso 
não haja comunicação do subscritor à sociedade de capitalização sobre a desistência da 
cessão, até o dia anterior à realização do primeiro sorteio previsto no título de capital-
ização. SAC Icatu Capitalização 0800 286 0109. Ouvidoria Icatu Seguros 0800 286 0047. 
*Bruto de Imposto de Renda de (-25%).

Faça a sua Doação da Sorte e dê 
esperança a quem mais precisa.
Ajude o UOPECCAN e concorra a sorteios.  
Você faz a diferença e todo mundo sai ganhando.

Doação da Sorte é um produto criado 
em parceria pela Bens Seguradora e pela 
Icatu Seguros para apoiar o Hospital do 
Câncer UOPECCAN.

Veja como funciona:

Você faz a sua  
Doação da Sorte.

Parte da doação vai para
o Hospital UOPECCAN.

E você já começa a concorrer  
a um sorteio que pode te dar  
um prêmio de até 10.000 vezes  
o valor da sua doação!

Use o QR Code
e saiba mais

A partir de R$ 5,00 
você já está ajudando 
e concorrendo!



15Quarta-feira 10 de abril de 2024esportes@cascavelnews.com.br AutomóveisAutomóveis por Luiz Aparecido/OPARANÁ 

 Uma pesquisa do Serasa 
publicada em janeiro, revelou 
que os gastos com automóvel 
são a segunda maior despesa 
do orçamento familiar do bra-
sileiro, depois da alimentação. 
Segundo o levantamento, em 
67% dos lares do país, os custos 
com o automóvel estão entre os 
três principais gastos anuais. 

De acordo com o educador 
financeiro e especialista em 
investimentos Raul Sena, essa 
é uma despesa que precisa ser 
ajustada ao orçamento mensal 
e que traz uma série de armadi-
lhas para quem compra um carro 
por impulso ou por uma decisão 
emocional – status ou influência 
de propagandas, por exemplo.  

PLANEJE OS GASTOS 
Carro, alimentação, aluguel 

e outros custos fixos não devem 
ultrapassar 40% da sua renda 
mensal. Segundo Raul, man-
ter as despesas dentro desse 

percentual diminui a chance de 
endividamento. Se há aumento 
desse valor, qualquer imprevisto 
vai impactar as contas e, quando 
isso acontece, gera descontrole 
em todo o resto do orçamento. 
“Deixar de pagar uma parcela de 
um carro que você sabe que vai 
ter que pagar, que é um custo 
fixo, pode fazer com que você 
não consiga mais se organizar”, 
explica.

NOVO OU USADO? 
Na hora de comprar um 

carro, se optar por um usado, 
prefira os seminovos com menos 
de quatro anos de fabricação. 
“Esse período é o ideal pois o 
custo de manutenção é menor, 
e ainda pode ter garantia”, des-
taca. Já o carro novo deve, pre-
ferencialmente, ser comprado 
à vista ou com uma entrada 
suficiente para financiar o res-
tante sem juros. Os juros sem-
pre devem trabalhar para você, 

e não contra você, a não ser em 
situações muito específicas, 
como a compra da casa própria 
com taxas menores.

 
CUSTO DA MANUTENÇÃO
Dependendo da marca, tanto 

peças quanto o consumo de com-
bustível, IPVA e seguro podem ser 
altos demais e comprometer seu 
orçamento. “Escolha um carro 
que você seja capaz de manter. 
Mesmo que você tenha recursos 
para comprar um carro de uma 
categoria acima, mas que custe 
20% a mais, pense que esse valor, 
na prática, pode representar um 
aumento de até 40% nos custos 
com manutenção”, alerta. 

FINANCIAMENTO
Se não for possível comprar 

à vista e o carro realmente for 
indispensável para você e sua 
família, planeje-se e coloque 
em perspectiva se você poderá 
pagar as parcelas até o final. 

Lembrando que essas parcelas 
devem estar dentro dos 40% 
do seu custo fixo mensal, assim 
como os custos de manutenção. 
“Muitas vezes a pessoa faz um 
financiamento de acordo com 
o momento financeiro que está 
vivendo, mas não considera que 
a vida pode mudar e o valor da 
manutenção também. É preciso 
sempre deixar uma margem de 
emergência”, diz Sena.

 
À VISTA

Em algumas situações, a pes-
soa economiza para comprar à 
vista e “se livrar” do financia-
mento. Se for o seu caso, com 
dinheiro em mãos, você tem 
uma possibilidade maior de 
negociação com quem está 
vendendo. Procure se informar 
sobre os valores praticados 
(tabela FIPE e portais especia-
lizados em compra e vendas 
de automóveis, por exemplo), 
para ter noção da margem de 

negociação que você poderá 
ter. Pesquise e negocie bastante 
para ter certeza de que vai fazer 
o melhor negócio possível.

  
NECESSÁRIO? 

Quantas vezes você usa o 
veículo por semana e por quais 
motivos? Quais os trajetos que 
percorre? Há opção de trans-
porte público fácil perto de você? 
Se a família já tem um carro, há 
necessidade de mais um veículo 
na garagem? São perguntas 
importantes que podem ajudar 
a direcionar no momento da 
compra, e evitar um gasto por 
impulso. Afinal, o carro pode ser 
uma necessidade, mas também 
um símbolo de status. E uma 
compra desse valor pautada por 
uma decisão emocional pode 
comprometer todo o orçamento. 
Outra dica importante: compare 
o quanto você gasta com o carro 
e quanto gastaria com transporte 
de aplicativo.  

A Webmotors, o maior ecos-
sistema automotivo do país e 
principal portal de negócios 
e soluções para o segmento, 
apresenta nova pesquisa que 
analisa o perfil de compra das 
mulheres no setor automotivo 
brasileiro. O estudo revela que 
90% das entrevistadas classifi-
cam o conforto como o princi-
pal atributo procurado em um 
carro, seguido por economia e 
desempenho (79%) e uma boa 
avaliação em segurança (60%), 
segundo dados do Webmotors 
Autoinsights.

Os dados mostram que 
71% das entrevistadas têm a 
intenção de adquirir ou trocar 
de veículo, e, entre as respon-
dentes que desejam comprar 

ou substituir seu veículo, 64% 
almejam um carro e 7% querem 
uma moto; 37% planejam reali-
zar a aquisição nos próximos 12 
meses, enquanto 33% têm como 
meta efetuar a troca ainda em 
2024. Com relação à frequên-
cia de troca, 20% das mulheres 
levam três anos para substituir 
seu veículo, ao passo que 19% 
demoram seis anos ou mais.

Entre os motivos para a troca 
de carro, as mulheres elegeram 
em primeiro lugar a busca por 
uma melhoria na qualidade de 
vida ou no padrão do veículo 
atual (56%), seguida da neces-
sidade de um carro maior (23%) 
e da compra de um automóvel 
que acomode todos os membros 
da família (16%).

MARCAS E CORES 
No que se refere às cate-

gorias de carro mais aprecia-
das para a próxima compra, 
os sedãs lideram com 54% da 
preferência, seguidos por SUVs 
(47%) e hatches (24%). Entre as 
marcas preferidas das consu-
midoras brasileiras aparecem 
Chevrolet (14%), Fiat (12%) e 
Toyota (11%). As cores favoritas 
são preta (34%), branca (21%) e 
prata (20%).

“A mudança de comporta-
mento das mulheres no seg-
mento automotivo reflete 
uma transformação significa-
tiva na sociedade, segundo 
a qual assumimos um papel 
cada vez mais protagonista 
nas decisões de compra”, 

afirma Natalia Spigai, CMO da 
Webmotors. “Estamos compro-
metidos em acompanhar de 
perto essas tendências e ofe-
recer uma experiência perso-
nalizada que atenda às deman-
das específicas desse público, 
desde a escolha do modelo até 
o suporte na rotina de uso do 
veículo.”

O levantamento da Web-
motors foi realizado em parce-
ria com a QuestionPro e con-
tou com a participação de 700 
mulheres, predominantemente 
com idade entre 25 e 34 anos 
(37%), curso superior completo 
(36%), casadas (55%), mães 
(71%), residentes na região 
sudeste (42%) e proprietárias 
de um veículo (80%).

Mulheres classificam o conforto como o
principal atributo procurado nos carros

DIVULGAÇÃO

Vai comprar um carro? Confira seis dicas para evitar armadilhas

Natalia Spigai, diretora de 
marketing da Webmotors, 
coordenou a pesquisa
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